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Beneficio a economia

formagaes das constantes que-
das nos pregos do barril de petroleo
tém gerado uma grande expectati-
va na populacao brasileira sobre
quando a redugdo chegara efeti-
vamente as bombas dos postos
de combustiveis. Pelas declara-
coes dos dirigentes da Petrobras,
a baixa nao chegara tao cedo ao
consumidor. Segundo o diretor de
Abastecimento da Petrobras, Pau-
lo Roberto Costa, a estatal o fara
isso quando recuperar as perdas
que teve ao manter
0s valores esitaveis
de 2005 até maio do
ano passado. Porem,
especialistas susten-
tam que a Petrobras
esta cobrando valo-
res muito acima dos
praticados nos mer-
cados internacionais.
Prova disso, s&o 0s
recentes lucros ob-
tidos, tornando-a a maior empre-
sa da América Latina em vendas
no terceiro trimestre de 2008. As
receifas — calculadas em dblares

com o cambio de 31 de dezembro

— demonstraram que ela foi a em-
presa brasileira de capital aberto
que apresentou o maior lucro no
ano passado: R$ 32,9 bilhdes. Com
base nessas informagoes, nos, re-
vendedores, sustentamos que ha

Consultoria Ambiental para Postos
de Combustiveis

= |icenciamento Ambiental /| FEPAM, Pogos dé Monitoramento,
Projetos Paisagisticos;

iacdo Ambiental de Solos e Aguas

Licenciamento / Consultoria

Mineracdo, Alerros Sanitarios, Industrias, Gearreierenciamento

condigoes de uma redugao e uma
desoneragéo fiscal nos pregos dos
combustiveis.

Isso incentivaria o consumo, mo-
vimentaria a economia e, conse-
quentemente, geraria mais postos
de trabalho e maior captagao de im-
postos. A baixa fraria ainda grandes
beneficios ao setor de transportes,
responsavel pelo deslocamento da
safra agricola, de produtos, de in-
sumos de todo o pais.

Além de nos, revendedores da
regido, a Federagao
Nacional do Comércio
de Combustiveis e Lu-
brificantes também de-
fendem que ha espaco
para esse decrescimo
nos pregos dos com-
bustiveis no Brasil. De
acordo com nota divul-
gada pela entidade, a
cada litro de gasolina.
0 consumidor paga
quase 40% de impostos e, no caso
do diesel, o valor fica em 22%. Uma
queda no prego seria uma medida
simpatica do governo federal junto

Fdson Costa

8 populagao e, muito mais do que

isso, seria uma boa iniciativa no
combate a crise economica que
afeta o mundo todo.

Ademir Antonio Onzi
Presidente do Sindipetro
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 queda nos precos

|
g}ércado consumidor de
derivados de petroleo tem
constantemente pergunta-
do: por que 0S pregos nas
bombas de abastecimento
nao acompanham as re-
centes ciuedas nos pre%Js
do barril de petréleo? De
acordo com a Petrobras,
estatal responsavel pelo
refino, producéo e comer- |
cializagao de derivados de
petrdleo, a reducdo sé ocor-
rera quando ela recuperar os
prejuizos que teve ao manter
os valores estaveis de 2005
a maio do ano passado. Con-
tudo, a gigante nacional nao
revela de quanto seria o déficit
de receita a ser recomposto.

Além da recuperagao, a es-
tatal tambem teme perdas no
superavit primario caso efetive
um decrescimo nos pregos.
Para tentar acalmar o merca-
do, a Petrobras divulgou que a
gasolina na porta da refinaria é
vendida por R$ 1,10 ao litro e,
no caso do diesel, R$ 1,33 (os
valores variam de acordo com
a regiao). Conforme a Petro-
bras, o resto da composi¢ao de
precos e formado por tributos
e por uma margem bruta dos
distribuidores e revendedores.

O diretor de abastecimento
da estatal, Paulo Roberto
Costa, garantiu recentemente
que a companhia mantera a
politica de precos de longo
prazo. Ou seja, a populagao
nao deve esperar por uma
baixa no valor da gasolina em
breve. “A Petrobras entende
que nao pode repassar a vola-
tilidade todo dia para a bomba,
para o consumidor (fazendo
referéncia a época que o barril
custava US$ 140. 8ora esta
em cerca de US$ 50)", disse
Costa.

Para o presidente do Sindi-
petro, Ademir Antonio Onzi,

0s precos poderiam sofrer
uma reducao, auxiliando na
transposicao desse momento
critico da econcmia nacional.
‘Ajudaria a movimentar a eco-
nomia nesta época de crise,
que afeta o mundo todo. Varios
setores seriam beneficiados e,
por consequéncia, seriam cria-
dos mais postos de trabalho e
haveria maior arrecadagéo de
impostos pelo poder publico”,
argumentou Onzi.

Federacao Nacional do
Comércio de Combustiveis e
Lubrificantes éFecombustiveis)
tambem defende que ha
condigoes para uma queda €
apontou a elevada carga tribu-
taria como vila dos precos no
setor, € ndo as margens dos
revendedores, como sugeriu
Costa em recente entrevista
coletiva. “Em cada litro de ga-
solina, o consumidor paga 40%
ge impostos e 22%, no diesel.

uma carga elevada”, citou
Paulo Miranda Soares, presi-
dente da Fecombustiveis.

Uma comissdo de caminhei-
ros foi recebida pela ministra
-chefe da Casa Civil, Dilma
Rousseff. Durante o encontro,
segundo versdo dos camin-
honeiros, Dilma garantiu que
0 preco do diesel sofrera
reducdo. O presidente Luiz
Inacio Lula da Silva se reuniu
com o presidente da Petrobras,
Sergio Gabrielli para discutir a
questao.

Salgada
carga
tributaria

O ultimo levantamento
de preﬁos da Agéncia
Nacional do Petréleo,
Gas Natural e Biocom-
bustiveis (ANP) apontou
que a carga de tributos
federais IS/Cofins e
Cide) e estadual (()ICMS)
corresponde a 40% do
pre¢o na bomba por litro
de gasolina e a 22%, no
diesel. O preco de real-
izacdo da Petrobras rep-
resenta 33% do valor co-
brado na bomba por litro
de gasolina e 61% no de
diesel, enquanto a mar-

em bruta de revenda e

istribuicdo totaliza 17%
e 11%, respectivamente.

Técnicos da Petrobras
divulgaram dados seme-
Ihantes: o custo da gaso-
lina é formada por 33%
de valor do produto para
a companhia, 28% de
ICMS (média no pais),

18% para distribuidores
e revendedores, 13% de
Cide, PIS e Cofins, e 8%
custo do alcool anidro
misturado a gasolina.

Marco/Abril - 2009
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Uma volta ao passado

-

% A_%%cava melhor ou mais
“réntavel quando  ‘en-

costava” na bomba de
abastecimento um Ford F8.
O veiculo movido a gaso-
lina possuia dois tangues
de combustiveis de 200
litros cada e era conhecido
elo alto consumo, o que
azia a alegria dos donos
de postos na década de
1960. Havia até uma piada
recorrente naquela época
sobre 0 caminhao (ver
abaixo?. Além dele, era
normal encontrar nas filas
dos estabelecimentos (&,
se formavam filas naqueles
tempos) modelos de car-
ros como o Gordini, Kar-
mann-Ghia e Simca, entre
outros, que agora sao descon-
hecidos dos mais jovens.

Com um largo sorriso no
rosto e um olhar saudosista, 0
empresario Reni Broilo voltou
ao passado e relembrou mo-
mentos daquele periodo, como
os descritos acima - que tam-
bém se confundem com a sua
propria trajetoria no ramo inicia-
da em 1963, na localidade de
Vila Cristina em Caxias do Sul.
Recém-saido do Exército,
Broilo recebeu um convite de
um familiar para ingressar no
mundo dos combustiveis. A
pouca experiéncia profissional
nao foi suficiente para que o
ex-agricultor farroupilhense re-

empresario, as atividades
iniciaram em 1971 com
quatro bombas de abas-
tecimento (duas de gaso-
lina comum, uma de gaso-
lina azul e outra de diesel).
“Naquele tempo néo existia

Revenda ja passou por cinco reformas

cusasse o desafio de entrar em
um segmento desconhecido e
pouco explorado. Da oportuni-
dade surgiu a Fabris & Broilo
Ltda. Foram oito anos de altos
e baixos até que a sociedade
fosse desfeita e Broilo partisse
para um voo solo. Para iniciar
sozinho no mercado, Broilo
foi até a Esso solicitar apoio e
subsidios para abrir um posto
da marca.

Sem muita dificuldade, con-
seguiu com que a companhia
apostasse em seu ftrabalho.
‘Eles me ofereceram algumas
cidades da regido para escolher
onde poderia abrir a revenda.
Optei por Farroupilha, minha
terra natal’. De acordo com o

a gasolina aditiva, so tinha
a azul, Ah, as bombas eram
todas & manivela e nés nao
tinhamos maquinas calcula-
doras elétricas. Muito menos
computadores’, recordou.

Com o passar dos anos e
com as evolugdes tecnologi-
cas, a empresa de Broilo foi
se adequando e crescendo.
De |a para ca, somam-se
cinco ampliagoes e refor-
mas, que deram condigcoes
de ser comercializado no lo-
cal gasolina, etanol, biodiesel,
GNV e, em um terreno proximo
ao posto, GLP. Alem disso, 0
Posto Modelo conta com uma
loja de conveniéncia: “Quando
0 pessoal vai fazer um churras-
co, passa aqui para comprar as
bebidas. Temos camaras frias
para manter as cervejas e 0s
refrigerantes que chegam dos
distribuidores sempre gelados.
Somos referéncia na cidade
na venda desses produtos,
batemos até os mercados’, ga-
rantiu Broilo. Outro orgulho € 0
volume de comercializagao de
lubrificantes e de filtros. "Em
dezembro de 2008, trocamos
666 filtros de dleo e de ar”.

Proibicdao de venda nos finais de semana

A repressdo na época da Dita-
dura Militar ndo ficava restrita a
questoes politicas. Ela abrangia
varios segmentos, atingindo
até mesmo o setor de com-
bustiveis. De acordo com 0 em-
presario Reni Broilo, houve um
Eeriodo em que os postos de

arroupilha estavam proibidos
de comercializar combustiveis
nos finais de semana. Para abrir
no domingo, o governo federal
colocava como contrapartida o

fechamento do estabelecimen-
to na sexta-feira a tarde, con-
forme Broilo: “lsso nos causava
prejuizo. Na sexta os agricul-
tores vinham para a sede do
municipio para as compras da
semana. Ai eles ja abasteciam
os veiculos”.

Para tentar reverter a situa-
¢éo, Broilo e um grupo de rev-
endedores da cidade foram ate
o Executivo municipal para falar
com o prefeito da época, Avelino

Maggioni (Arena). O empresario
relembra que Maggioni foi ir-
redutivel, dizendo nao ter como
retirar a proibigdo. Contudo,
Broilo nao se deu por satisfeito.
“Fomos a Porto Alegre numa re-
unido do Conselho Nacional do
Petroleo para pedirmos a libera-
cao. O responsavel disse que
levaria as reivindicagoes para
serem analisadas. SO a nossa
foi atendida na hora’, disse sa-
tisfeito Broilo.
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F8, um beberrao

Na década de
1960 o Ford F8
era conhecido pela
capacidade de tra-
balho, tendo como
apelido Big Job.
Porem, o veiculo
também tinha outra
caracteristica: a de

rande consumidor

e  combustivel.
Isso foi motivo de

jadas, que circu-
avam entre os pos-
tos de combustiveis

da regiao. Em seguida reFroduzimos_

uma delas contada pelo divertido
empresario Reni Broilo.

‘Certa vez um motorista parou
seu Ford F8 em um posto de com-
bustiveis e solicitou ao frentista para
que enchesse o tanque. Cansado da

viagem, o caminhoneiro dormiu. En-

quanto isso, o
funcionario do
posto iniciou
0 trabalho de
‘completar os
tanques — dois
de 200 litros
cada. Apos al-
guns minutos
Sem conseguir
finalizar o abas-

: k- tecimento, o
Broilo iniciou as atividades em frentista  foi
Vila Cristina enr 1963 até a cabine
P e disse para

o caminhoneiro; O que tem esse

caminhao? Faz uns 15 minutos
que estou colocando gasolina e nao
consigo encher os tangues.

Meio sonolento e sem pestane-
jar o caminhoneiro afirmou: Ah, é
porque esqueci de desligar o motor
do caminhao.”

Quem ousa vence.

historia

Seu posto foi um
dos primeiros da ci-
dade ou da regidao?
Vocé adotou agées
que beneficiam o
meio ambiente? Nos
queremos conhecer e
contar a sua historia.

Revendedor, mande
um e-mail com nome
e telefone para
sindipetro@sindip-
etroserra.com.br. Se
preferir, ligue para
(54) 3222.0888. Nos
entraremos em con-
tato com vocé para
divulgarmos a sua
trajetoria no setor de
combustiveis. Conta-
MOS com a sua par-

| ficipacao.

A Dgtam com o seu Software e conjunto de solugges SIGNA,
acredita no trabalho como fonte do crescimento. Compreende
que crises existem para serem superadas por profissionais, e que,
nesse contexto, a automacdo torna o seu neg6cio mais

competitivo.

Prestamos um trabalho eficaz e personalizado, em
desenvolvimento e implantacao de softwares. Conheca as nossas
solugbes para fidelizacdo de clientes, controle de caixa e
inadimpléncia e organizacao de estoque do seu posto.

Agende uma demonstracdo

de cortesia.

S fgn a»

Automacdo de Postos

Fone: (54) 3223.5460 / www.databoff.com.br

MigstPro
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mais perto d

Sindicato

.~ onhecer as neces-
“usidades dos associa-
dos e aproxima-los
cada vez mais da en-
tidade de que fazem
parte sao duas agoes
que estao sendo de-
senvolvidas no Inicio
deste ano pelo Sindi-
petro. Para isso, foi
elaborado o projeto
| Sindicato ltinerante,
que consiste na real-
izacao das reunioes
mensais em algumas cidades

da Serra.

No primeiro encontro, 35 pes-
soas, entre empresarios do
setor e diretores do Sindipetro
se reuniram em Bento Gon-
calves. Alem de debater temas
relacionados ao setor, repre-
sentantes da entidade apresen-
taram os resultados obtidos em
campanhas de conscientizagao

SINDIPETRO

CAXIAS DO SUL E REGIAD
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varios argaos publi-
cos para a solucao
do impasse’, explicou
Tonolli. Ja o diretor
de Cursos do Sindip-
etro, Rodrigo Nicoletti,
aproveitou a presenga
de varios socios de
Bento Gongalves para
apresentar um bal-
ango das atividades

Associados de Bento prestigiaram projeto

promovidas, como a Respeito,
que trabalha o problema das
badernas no entorno dos pos-
tos de combustiveis de Caxias
do Sul. De acordo com o dire-
tor de Marketing Paulo Tonolli,
a iniciativa atingiu os objetivos,
reduzindo a quase zero o prob-
lema nos estabelecimentos da
cidade. “A campanha também
foi boa porque conseguiu unir

realizadas em 2008
e as agendadas para
2009: “No ano passado
conseguimos qualificar cerca
de mil pessoas, proporcionan-
do 18 cursos € palestras. Para
este ano, esperamos contar
com uma maior participagao
dos colegas do segmento’, so-
licitou Nicoletti.

O projeto Sindicato Itinerante
também estara presente nas ci-
dades de Gramado, Lagoa Ver-
melha, Nova Prata e Vacaria.

Meio ambiente, preocupacado de todos

Cuidar do meio ambiente &
uma obrigacao de todos, mas,
constantemente,  deparamos
com atentados contra a na-
tureza. Preocupado com isso,
o setor de combustiveis regu-
larmente revé operagdes para
evitar agressoes ambientais.

Periodicamente fiscalizados
pelo Ibama, Fepam e ANP, o
setor mantém funcionarios e
procedimentos (no ano pas-
sado o Sindipetro promoveu

um curso de troca de filtros e
Oleos) atualizados para nao
impactarem o meio ambiente.
Para isso, os revendedores tém
investido em assessorias e em
consultorias especializadas em
questdes ambientais.

Mesmo com todos esses
cuidados, € importante estar
atento a regras, como a de pre-
armazenamento. Os residuos
solidos devem ser recolhidos
em local coberto e em tambo-

——————— i 1]
- JE O OLEO _
| ‘EACELERE O CORAGAD.

res, avisa o diretor da Solugao
Ambiental, Valmor Rubenich.

Ele tambem alerta para a des-
tinagdo final: “O recolhimento
deve ser realizado por uma em-
presa especializada em coleta
e transporte para um aterro de
residuos industriais perigosos”.
Conforme lembra o diretor, tan-
to o transportador quanto a em-
presa responsavel pelo aterro
deverao estar licenciadas pela
Fepam.

yvossa
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Workshop tera pres

D

%.__;:j;. e combustiveis
sefeunira em Caxias
do Sul para discutir
e esclarecer varios
temas sobre a cat-
egoria durante o
workshop Revenda
de combustiveis:
mercado, fiscaliza-
¢cdo e qualidade. A
promogao do Sindip-
etro ocorrera no dia
27 de maio, as 14h, no
auditorio da Camarade
IndUstria, Comércio e Servigos
(CIC) de Caxias. Durante o en-
contro, também serdo tratados
?spectos juridicos do segmen-
0.

Para realizar o primeiro pai-
nel, programado para iniciar as
14h, o sindicato trara o advoga-
do da Federagdo Nacional do
Comercio de Combustiveis e
Lubrificantes (Fecombustiveis),

@"mh

Superintendente Paranhos (E) estara na CIC

Leonardo Canabrava. Apos, as

16h, sera a vez da Agéncia Na-
cional de Petréleo, Gas Natu-
ral e Biocombuistiveis (ANP)
apresentar as questoes envol-
vendo fiscalizacao e qualidade.
Os painelistas serao Jefferson
Paranhos, superintendente de
Fiscalizacdo, e Maria Antonieta
Andrade de Souza, superinten-
dente de Qualidade de Produ-

Marco/Abril - 2009
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enca da ANP

tos da agéncia.

De acordo com o
presidente do Sindi-
petro, Ademir Antonio
Onzi, os revendedores
terao a oportunidade
de fazer perguntas di-
retamente aos paine-
listas.

“Vai ser um bate-

apo com esses pro-
issionais. E uma 6tima
oportunidade dos em-
presarios esclarecerem
possiveis duvidas", afirmou o
presidente.

Os interessados em partici-
par do workshop devem se in-
screver pelo e-mail sindipetro
sindipetrosserra.com.br ou pelo
telefone (54) 3222.0888. Os
associados da entidade terao
acesso livre. Para 0s nao-so-
gié'}s. o investimento sera de R$

Campanha Respeito obtém resultado positivo

A campanha Respeito, que
visava conscientizar frequenta-
dores dos arredores dos pos-
tos de combustiveis para uma
diversdo sem excessos, teve
éxito e ganhou elogios de par-
lamentares caxienses. A acdo
realizada de 16 de fevereiro a
31 de marco e promovida pelo
sindicato conseguiu reduzir em
pouco tempo os problemas.

O vereador Harty Moisés

ricts de
rnbicrtlais

firzce ‘de Resrdieos

 Iracliestriciis

Q;BiENTﬁL__

Paese (PDT) de-
stacou a inicia-

RESPEITO

tenham efeito sim.
Por isso gostaria

tiva em pronuncia- |EFHERUNNESEISEE dc parabenizar o
mento na Camara [ sy S|r1d1Petro pela
de Vereadores. Avos que covsem perurborse 0e | 8040 , diSSE Paese.

"Atos QUE | #esseae podem nao sreder a tedos] - A campanha teve o

causem a per-
turbagao ao sos-
sego podem nao
agradar a todos.
Eu acredito que

Pensem o

SINDIPETRO
& . B

ﬁfdo da Brigada
ilitar,  Ministério
Publico e Prefeitu-
ra, além da adesao
dos revendedores
caxienses.

essas campanhas

SOLUCAO AMBIENTAL - CONSULTORIA DE
RESIDUOS INDUSTRIAIS E SERVICOS

EMPRESA LICENCIADA EM:

- Coleta, transporte & destinacao final de residuos industrias:
(Filtros, estopas, panos, papeis, etc)

classe | & |1

- Limpeza da caixa separadora (CSAQO). Caminhio tanque

com bomba de sucgao.

- Remogao de solo contaminado com hidrocarboneto.

Fillat Hum Br. de Tromesdng, 140
=

Varrwtas - Pakitee - 125

Fona; (6G3) 34
E-mall pshutasdusolucisanmitaiemtal oo e
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Primeira vitoria contra assaltos

-. 'a ipetro e a Brigada Militar
w(BM) firmaram uma parceria
para combater os crescentes
' assaltos a postos de com-
bustiveis em Caxias do Sul. A &S
primeira iniciativa foi a entr’ega 5
de duas motos Honda XR 250 '
Tornado para o comando do |
12° Batalhdo de Policia Militar §
12° BPM) no inicio de marco.
- parceira ja obteve um resul-
tado positivo: a BM prendeu
um suspeito de ter praticado P2
| roubos em varios estabeleci- § 4
mentos do municipio. !

Os veiculos, doados por re- §
x vendedores caxienses a corpo-

racao, integram uma patrulha
especifica composta de quatro & |
motos e que atua no policia- P&
mento ostensivo.

“Aumentou © numero de rou-
bos. Por isso, o Sindipetro in-
termediou uma parceria entre a
Brigada Militar e os empresari-
os do setor para a aquisicao
das motos e a doacao. A inten-
¢ao e dar mais seguranga aos

Diretoria e associados entregaram motos para comandante do 12° BPM

clientes e funcionarios dos pos-
tos”, afirmou Onzi.

De acordo com o coman-
dante do 12° BPM, tenente-
coronel Julio César Marobin,

a corporacao criou a Patrulha
do Comércio Seguro, com 12
motos. “Quatro delas atendem
aos postos de Caxias do Sul",
garantiu Marobin.

Palestra anima revendedores
O Sindipetro realizou em margo  Universidade de Caxias do Sul

SA0 JORGE

Lamaison animou encontro

a palestra Motivagao para o seg-
mento de Combustiveis no au-
ditorio da Camara de Industria,
Comércio e Servicos (CIC) de
Caxias do Sul. Ela foi ministrada
pelo professor Adroaldo Lamai-
son, que é formado em Teologia
e em Filosofia pelo Instituto de Fi-
losofia e Teologia de Santa Maria,
além de psicologo graduado pela

Faca parte de uma equipe campea.

Seja um Revendedor Latina.

A Latina é uma rede que cresce junto com seus Revendedores. Hoje sdo cinco bases de distribuicio

e mais de |80 postos no Sul do Brasil - uma marca que tem flexibilidade nas decisges,

agilidade na implementagio de novos postes, competitividade nos precos e qualidade nos produtos.

Entio acelere e seja vocé também um Revendedor Latina.

(UCS).

Para repassar seus conheci-
mentos ao publico, Lamaison fez
uso de parodias de musicas con-
hecidas como fonte de motivagao
e como forma de fixar contetdo. O
profissional ja realizou atividades
semelhantes na  Tramontina,
Agrale, Invensys, Grupo Gerdau,
entre outras empresas.

-

LATINA

www.latinars.com,br * Fone: (51) 34583623



